
!"#$%&"'()"*+!,$+"-&./!*+&"$!0&1*$#&1$*&$2),,).2$&.$*3)+.$!4)"*2$

5+*3&1*$#&1.$6)./+22+&"$2&$,&"4$!2$*3)#$.)6.)2)"*$#&17$$81*$

until you make this agreement with your buyer’s agent, you 

should avoid telling the agent anything you would not want 

a seller to know7

Unwritten Agreements: 9&$/!:)$21.)$*3!*$#&1$!"($*3)$.)!,$

)2*!*)$'./$3!;)$!$%,)!.$1"().2*!"(+"4$&-$53!*$#&1.$.),!*+&"23+6$

5+,,$0)$!"($53!*$*3)$'./$5+,,$(&$-&.$#&1<$#&1$/!#$5!"*$*&$

3!;)$!$5.+**)"$!4.))/)"*7$$=&5);).<$2&/)$'./2$/!#$0)$

5+,,+"4$*&$.)6.)2)"*$!"($!22+2*$#&1$-&.$!$*+/)$!2$!$buyer’s agent 

5+*3&1*$!$5.+**)"$!4.))/)"*7$$81*$+-$#&1$()%+()$*&$/!:)$!"$

&--).$*&$61.%3!2)$!$6!.*+%1,!.$6.&6).*#<$*3)$!4)"*$/12*$&0*!+"$!$

5.+**)"$!4)"%#$!4.))/)"*7$$>-$#&1$(&$"&*$2+4"$+*<$*3)$!4)"*$%!"$

"&$,&"4).$.)6.)2)"*$!"($!22+2*$#&1$!"($+2$"&$,&"4).$.)?1+.)($

*&$:))6$+"-&./!*+&"$!0&1*$#&1$%&"'()"*+!,7$$@1.*3)./&.)<$+-$

#&1$,!*).$61.%3!2)$*3)$6.&6).*#$*3.&143$!"$!4)"*$5+*3$!"&*3).$

'./<$*3)$!4)"*$53&$'.2*$23&5)($#&1$*3)$6.&6).*#$/!#$2)):$

%&/6)"2!*+&"$-.&/$*3)$&*3).$'./7

8)$21.)$*&$.)!($!"($1"().2*!"($!"#$!4)"%#$!4.))/)"*$

0)-&.)$#&1$2+4"$+*7

Services and Compensation: A3)*3).$#&1$3!;)$!$5.+**)"$

&.$1"5.+**)"$!4.))/)"*<$!$buyer’s agent$5+,,$6).-&./$!$"1/0).$

&-$2).;+%)2$-&.$#&17$$93)2)$/!#$+"%,1()$3),6+"4$#&1$$B$$'"($!$

21+*!0,)$6.&6).*#$$B$$!..!"4)$'"!"%+"4$$B$$,)!."$/&.)$!0&1*$*3)$

6.&6).*#$!"($$B$$&*3).C5+2)$6.&/&*)$#&1.$0)2*$+"*).)2*27$$>-$#&1$

3!;)$!$written$!4)"%#$!4.))/)"*<$*3)$!4)"*$%!"$!,2&$3),6$#&1$

6.)6!.)$!"($210/+*$!$5.+**)"$&--).$*&$*3)$2),,).7

A buyer’s agent$%!"$0)$%&/6)"2!*)($+"$(+--).)"*$5!#27$$

@&.$)D!/6,)<$#&1$%!"$6!#$*3)$!4)"*$&1*$&-$#&1.$&5"$6&%:)*7$$

E.$*3)$!4)"*$/!#$2)):$%&/6)"2!*+&"$-.&/$*3)$2),,).$&.$,+2*+"4$

!4)"*$'.2*<$01*$.)?1+.)$#&1$*&$6!#$+-$*3)$,+2*+"4$!4)"*$.)-12)27$$

A3!*);).$*3)$%!2)<$0)$21.)$#&1.$%&/6)"2!*+&"$!..!"4)/)"*$5+*3$

#&1.$buyer’s agent$+2$26),,)($&1*$+"$!$01#).$!4)"%#$!4.))/)"*$

0)-&.)$#&1$/!:)$!"$&--).$*&$61.%3!2)$6.&6).*#$!"($*3!*$#&1$

%!.)-1,,#$.)!($!"($1"().2*!"($*3)$%&/6)"2!*+&"$6.&;+2+&"7

Dual Agent

F&1$/!#$6)./+*$!"$!4)"*$&.$'./$*&$.)6.)2)"*$#&1$and 

*3)$2),,).$!*$*3)$2!/)$*+/)7$$93+2$G(1!,$!4)"%#$.),!*+&"23+6H$

+2$/&2*$,+:),#$*&$3!66)"$+-$#&1$0)%&/)$+"*).)2*)($+"$!$

6.&6).*#$,+2*)($5+*3$#&1.$buyer’s agent$&.$*3)$!4)"*I2$'./7$$

>-$*3+2$&%%1.2$!"($#&1$3!;)$"&*$!,.)!(#$!4.))($*&$!$(1!,$

!4)"%#$.),!*+&"23+6$+"$#&1.$J5.+**)"$&.$&.!,K$01#).$!4)"%#$

!4.))/)"*<$#&1.$buyer’s agent$5+,,$!2:$#&1$*&$2+4"$!$2)6!.!*)$

!4.))/)"*$&.$(&%1/)"*$6)./+**+"4$3+/$&.$3).$*&$!%*$!2$!4)"*$

-&.$0&*3$#&1$!"($*3)$2),,).7$$>*$/!#$0)$(+-'%1,*$-&.$!$dual 

agent$*&$!(;!"%)$*3)$+"*).)2*2$&-$0&*3$*3)$01#).$!"($2),,).7$$

L);).*3),)22<$!$dual agent$/12*$*.)!*$01#).2$!"($2),,).2$

-!+.,#$!"($)?1!,,#7$$M,*3&143$*3)$dual agent$&5)2$*3)/$*3)$

2!/)$(1*+)2<$01#).2$!"($2),,).2$%!"$6.&3+0+*$dual agents -.&/$

(+;1,4+"4$certain$%&"'()"*+!,$+"-&./!*+&"$!0&1*$*3)/$*&$*3)$

&*3).$6!.*#7

N&/)$'./2$!,2&$&--).$!$-&./$&-$(1!,$!4)"%#$%!,,)($

G()2+4"!*)($!4)"%#H$53).)$&")$!4)"*$+"$*3)$'./$.)6.)2)"*2$

*3)$2),,).$!"($!"&*3).$!4)"*$.)6.)2)"*2$*3)$01#).7$$93+2$&6*+&"$

J53)"$!;!+,!0,)K$/!#$!,,&5$)!%3$G()2+4"!*)($!4)"*H$*&$/&.)$

-1,,#$.)6.)2)"*$)!%3$6!.*#7

>-$#&1$%3&&2)$*3)$G(1!,$!4)"%#H$&6*+&"<$.)/)/0).$*3!*$

2+"%)$!$dual agent’s$,&#!,*#$+2$(+;+()($0)*5))"$6!.*+)2$5+*3$

%&/6)*+"4$+"*).)2*2<$+*$+2$)26)%+!,,#$+/6&.*!"*$*3!*$#&1$3!;)$

!$%,)!.$1"().2*!"(+"4$&-$$B$$53!*$#&1.$.),!*+&"23+6$+2$5+*3$*3)$

dual agent$!"($$B$$53!*$*3)$!4)"*$5+,,$0)$(&+"4$-&.$#&1$+"$*3)$

*.!"2!%*+&"7$$93+2$%!"$0)2*$0)$!%%&/6,+23)($0#$61**+"4$*3)$

!4.))/)"*$+"$5.+*+"4$!*$*3)$)!.,+)2*$6&22+0,)$*+/)7

Seller’s Agent Working With a Buyer

>-$*3)$.)!,$)2*!*)$!4)"*$&.$'./$*3!*$#&1$%&"*!%*$(&)2$

"&*$&--).$buyer agency$&.$#&1$(&$"&*$5!"*$*3)/$*&$!%*$!2$

#&1.$buyer agent<$#&1$%!"$2*+,,$5&.:$5+*3$*3)$'./$!"($+*2$

!4)"*27$$=&5);).<$*3)#$5+,,$0)$!%*+"4$!2$*3)$seller’s agent J&.$

G210!4)"*HK7$$93)$!4)"*$%!"$2*+,,$3),6$#&1$'"($!"($61.%3!2)$

6.&6).*#$!"($6.&;+()$/!"#$&-$*3)$2!/)$2).;+%)2$!2$!$buyer’s 

agent7$$93)$!4)"*$/12*$0)$-!+.$5+*3$#&1$!"($6.&;+()$#&1$5+*3$

!"#$G/!*).+!,$-!%*2H$J21%3$!2$!$,)!:#$.&&-K$!0&1*$6.&6).*+)27

81*$.)/)/0).<$*3)$!4)"*$.)6.)2)"*2$*3)$2),,).O"&*$#&1O$

!"($*3).)-&.)$/12*$*.#$*&$&0*!+"$-&.$*3)$2),,).$*3)$0)2*$6&22+0,)$

6.+%)$!"($*)./2$-&.$*3)$2),,).I2$6.&6).*#7$$@1.*3)./&.)<$!$seller’s 

agent$+2$.)?1+.)($*&$4+;)$*3)$2),,).$!"#$+"-&./!*+&"$!0&1*$#&1$

J);)"$6).2&"!,<$'"!"%+!,$&.$%&"'()"*+!,$+"-&./!*+&"K$*3!*$

5&1,($3),6$*3)$2),,).$+"$*3)$2!,)$&-$3+2$&.$3).$6.&6).*#7$$M4)"*2$

/12*$*),,$#&1$in writing$+-$*3)#$!.)$sellers’ agents$0)-&.)$#&1$

2!#$!"#*3+"4$*3!*$%!"$3),6$*3)$2),,).7$$81*$until you are sure 

that an agent is not a seller’s agent, you should avoid saying 

anything you do not want a seller to know.

Sellers’ agents$!.)$%&/6)"2!*)($0#$*3)$2),,).27

93)$L&.*3$P!.&,+"!$Q)!,$R2*!*)$P&//+22+&"

S7E7$8&D$TUTVV$$B$$Q!,)+43<$L&.*3$P!.&,+"!$$WUXTYCUTVV

YTYZ[U\C]UVV$$B$$A)0$N+*)^$5557"%.)%74&;

QRP$]7_\$$$TZTZVY
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dual agentK7$E.$#&1$/!#$!4.))$*&$,)*$*3)/$.)6.)2)"*$&",#$

*3)$2),,).$Jseller’s agent &. subagentK7$$N&/)$!4)"*2$5+,,$

&--).$#&1$!$%3&+%)$&-$*3)2)$2).;+%)27$$E*3).2$/!#$"&*7

Buyer’s Agent

Duties to Buyer: >-$*3)$.)!,$)2*!*)$'./$!"($+*2$!4)"*2$

.)6.)2)"*$#&1<$*3)#$/12*$$B$$6.&/&*)$#&1.$0)2*$+"*).)2*2$$ 

B$$0)$,&#!,$*&$#&1$$B$$-&,,&5$#&1.$,!5-1,$+"2*.1%*+&"2$$B  

6.&;+()$#&1$5+*3$!,,$/!*).+!,$-!%*2$*3!*$%&1,($+"g1)"%)$

#&1.$()%+2+&"2$$B$$12)$.)!2&"!0,)$2:+,,<$%!.)$!"($(+,+4)"%)<$

!"($$B$$!%%&1"*$-&.$!,,$/&"+)2$*3)#$3!"(,)$-&.$#&17$$E"%)$

#&1$3!;)$!4.))($J)+*3).$&.!,,#$&.$+"$5.+*+"4K$-&.$*3)$'./$

!"($+*2$!4)"*2$*&$0)$#&1.$buyer’s agent<$*3)#$/!#$"&*$4+;)$

Dual Agent

F&1$/!#$);)"$6)./+*$*3)$,+2*+"4$'./$!"($+*2$!4)"*2$

*&$.)6.)2)"*$#&1$and$!$01#).$!*$*3)$2!/)$*+/)7$$93+2$G(1!,$

!4)"%#$.),!*+&"23+6H$+2$/&2*$,+:),#$*&$3!66)"$+-$!"$!4)"*$

5+*3$#&1.$,+2*+"4$'./$+2$5&.:+"4$!2$!$buyer’s agent$5+*3$

2&/)&")$53&$5!"*2$*&$61.%3!2)$#&1.$6.&6).*#7$$>-$*3+2$

&%%1.2$!"($#&1$3!;)$"&*$!,.)!(#$!4.))($*&$!$(1!,$!4)"%#$

.),!*+&"23+6$+"$#&1.$,+2*+"4$!4.))/)"*<$#&1.$,+2*+"4$!4)"*$5+,,$

!2:$#&1$*&$2+4"$!$2)6!.!*)$!4.))/)"*$&.$(&%1/)"*$6)./+**+"4$

*3)$!4)"*$*&$!%*$!2$!4)"*$-&.$0&*3$#&1$!"($*3)$01#).7

>*$/!#$0)$(+-'%1,*$-&.$!$dual agent$*&$!(;!"%)$*3)$

+"*).)2*2$&-$0&*3$*3)$01#).$!"($2),,).7$$L);).*3),)22<$!$dual 

agent$/12*$*.)!*$01#).2$!"($2),,).2$-!+.,#$!"($)?1!,,#7$$

M,*3&143$*3)$dual agent$&5)2$*3)/$*3)$2!/)$(1*+)2<$01#).2$

!"($2),,).2$%!"$6.&3+0+*$dual agents$-.&/$(+;1,4+"4$certain 

%&"'()"*+!,$+"-&./!*+&"$!0&1*$*3)/$*&$*3)$&*3).$6!.*#7

N&/)$'./2$!,2&$&--).$!$-&./$&-$(1!,$!4)"%#$%!,,)($

G()2+4"!*)($!4)"%#H$53).)$&")$!4)"*$+"$*3)$'./$.)6.)2)"*2$

*3)$2),,).$!"($!"&*3).$!4)"*$.)6.)2)"*2$*3)$01#).7$$93+2$

&6*+&"$J53)"$!;!+,!0,)K$/!#$!,,&5$)!%3$G()2+4"!*)($!4)"*H$

*&$/&.)$-1,,#$.)6.)2)"*$)!%3$6!.*#7$

>-$#&1$%3&&2)$*3)$G(1!,$!4)"%#H$&6*+&"<$.)/)/0).$*3!*$

2+"%)$!$(1!,$!4)"*I2$,&#!,*#$+2$(+;+()($0)*5))"$6!.*+)2$5+*3$

%&/6)*+"4$+"*).)2*2<$+*$+2$)26)%+!,,#$+/6&.*!"*$*3!*$#&1$3!;)$

!$%,)!.$1"().2*!"(+"4$&-$$B$$53!*$#&1.$.),!*+&"23+6$+2$5+*3$

*3)$dual agent$!"($$B$$53!*$*3)$!4)"*$5+,,$0)$(&+"4$-&.$#&1$+"$

*3)$*.!"2!%*+&"7

BUYERS

A3)"$01#+"4$.)!,$)2*!*)<$#&1$/!#$3!;)$2);).!,$%3&+%)2$

!2$*&$3&5$#&1$5!"*$!$.)!,$)2*!*)$'./$!"($+*2$!4)"*2$*&$5&.:$

5+*3$#&17$$@&.$)D!/6,)<$#&1$/!#$5!"*$*3)/$*&$.)6.)2)"*$

&",#$#&1$J!2$!$buyer’s agentK7$$F&1$/!#$0)$5+,,+"4$-&.$*3)/$

*&$.)6.)2)"*$0&*3$#&1$!"($*3)$2),,).$!*$*3)$2!/)$*+/)$J!2$!$

B$$-&,,&5$#&1.$,!5-1,$+"2*.1%*+&"2$$B$$6.&;+()$#&1$5+*3$!,,$

/!*).+!,$-!%*2$*3!*$%&1,($+"g1)"%)$#&1.$()%+2+&"2$$B$$12)$

.)!2&"!0,)$2:+,,<$%!.)$!"($(+,+4)"%)<$!"($$B$$!%%&1"*$-&.$!,,$

/&"+)2$*3)#$3!"(,)$-&.$#&17$$E"%)$#&1$3!;)$2+4")($*3)$

,+2*+"4$!4.))/)"*<$*3)$'./$!"($+*2$!4)"*2$/!#$"&*$4+;)$!"#$

%&"'()"*+!,$+"-&./!*+&"$!0&1*$#&1$*&$6.&26)%*+;)$01#).2$

&.$*3)+.$!4)"*2$5+*3&1*$#&1.$6)./+22+&"$2&$,&"4$!2$*3)#$

.)6.)2)"*$#&17$$81*$until you sign the listing agreement, 

you should avoid telling the listing agent anything you 

would not want a buyer to know7

Services and Compensation:$9&$3),6$#&1$2),,$#&1.$

6.&6).*#<$*3)$,+2*+"4$'./$!"($+*2$!4)"*2$5+,,$&--).$*&$6).-&./$

!$"1/0).$&-$2).;+%)2$-&.$#&17$$93)2)$/!#$+"%,1()$$B$$3),6+"4$

#&1$6.+%)$#&1.$6.&6).*#$$B$$!(;).*+2+"4$!"($/!.:)*+"4$#&1.$

6.&6).*#$$B$$4+;+"4$#&1$!,,$.)?1+.)($6.&6).*#$(+2%,&21.)$-&./2$

-&.$#&1$*&$%&/6,)*)$$B$$")4&*+!*+"4$-&.$#&1$*3)$0)2*$6&22+0,)$

6.+%)$!"($*)./2$$B$$.);+)5+"4$!,,$5.+**)"$&--).2$5+*3$#&1$!"($$ 

B$$&*3).5+2)$6.&/&*+"4$#&1.$+"*).)2*27

@&.$.)6.)2)"*+"4$#&1$!"($3),6+"4$#&1$2),,$#&1.$

6.&6).*#<$#&1$5+,,$6!#$*3)$,+2*+"4$'./$!$2!,)2$%&//+22+&"$

&.$-))7$$93)$,+2*+"4$!4.))/)"*$/12*$2*!*)$*3)$!/&1"*$&.$

/)*3&($-&.$()*)./+"+"4$*3)$%&//+22+&"$&.$-))$!"($53)*3).$

#&1$5+,,$!,,&5$*3)$'./$*&$23!.)$+*2$%&//+22+&"$5+*3$!4)"*2$

.)6.)2)"*+"4$*3)$01#).7

W3)"$01#+"4$&.$2),,+"4$.)!,$)2*!*)<$#&1$/!#$

'"($+*$3),6-1,$*&$3!;)$!$.)!,$)2*!*)$!4)"*$!22+2*$#&17$$

Q)!,$)2*!*)$!4)"*2$%!"$6.&;+()$/!"#$12)-1,$2).;+%)2$!"($

5&.:$5+*3$#&1$+"$(+--).)"*$5!#27$$>"$2&/)$.)!,$)2*!*)$

*.!"2!%*+&"2<$*3)$!4)"*2$5&.:$-&.$*3)$2),,).7$$>"$&*3).2<$

*3)$2),,).$!"($01#).$/!#$)!%3$3!;)$!4)"*27$$M"($2&/)C

*+/)2$*3)$2!/)$!4)"*2$5&.:$-&.$0&*3$*3)$01#).$!"($*3)$

2),,).7$$>*$+2$+/6&.*!"*$-&.$#&1$*&$:"&5$53)*3).$!"$!4)"*$

+2$5&.:+"4$-&.$#&1$!2$your$!4)"*$&.$2+/6,#$5&.:+"4$

with$#&1$53+,)$!%*+"4$!2$!"$!4)"*$&-$*3)$&*3).$6!.*#7

93+2$0.&%31.)$!((.)22)2$*3)$;!.+&12$*#6)2$&-$

5&.:+"4$.),!*+&"23+62$*3!*$/!#$0)$!;!+,!0,)$*&$#&17$$>*$

23&1,($3),6$#&1$()%+()$53+%3$.),!*+&"23+6$#&1$5!"*$

*&$3!;)$5+*3$!$.)!,$)2*!*)$!4)"*7$$>*$5+,,$!,2&$4+;)$#&1$

12)-1,$+"-&./!*+&"$!0&1*$*3)$;!.+&12$2).;+%)2$.)!,$)2*!*)$

!4)"*2$%!"$6.&;+()$01#).2$!"($2),,).2<$!"($+*$5+,,$3),6$

)D6,!+"$3&5$.)!,$)2*!*)$!4)"*2$!.)$6!+(7

SELLERS

Seller’s Agent

>-$#&1$!.)$2),,+"4$.)!,$)2*!*)<$#&1$/!#$5!"*$*&$

G,+2*H$#&1.$6.&6).*#$-&.$2!,)$5+*3$!$.)!,$)2*!*)$'./7$$>-$

2&<$#&1$5+,,$2+4"$!$G,+2*+"4$!4.))/)"*H$!1*3&.+h+"4$*3)$

'./$!"($+*2$!4)"*2$*&$.)6.)2)"*$#&1$+"$#&1.$()!,+"42$

5+*3$01#).2$!2$#&1.$seller’s agent7$$F&1$/!#$!,2&$0)$

!2:)($*&$!,,&5$!4)"*2$-.&/$&*3).$'./2$*&$3),6$'"($!$

01#).$-&.$#&1.$6.&6).*#7$

8)$21.)$*&$.)!($!"($1"().2*!"($*3)$,+2*+"4$

!4.))/)"*$0)-&.)$#&1$2+4"$+*7

Duties to Seller:$93)$,+2*+"4$'./$!"($+*2$!4)"*2$

/12*$$B$$6.&/&*)$#&1.$0)2*$+"*).)2*2$$B$$0)$,&#!,$*&$#&1$$

Continued on the back

!"#$%&'()&%'*#%+,$'%-,&'+./$012#3"(#$%'40*'%-#,*'52#&6'

This is not a contract 

8#$2+4"+"4<$>$!%:"&5,)(4)$*3!*$*3)$!4)"*$"!/)($0),&5$

-1."+23)($!$%&6#$&-$*3+2$0.&%31.)$!"($.);+)5)($+*$5+*3$/)7

Buyer or Seller Name (Print or Type)

Buyer or Seller Signature

Buyer or Seller Name (Print or Type)

Buyer or Seller Signature

Date

Firm Name

Agent Name        License Number

Disclosure of Seller Subagency

(Complete, if applicable)

!!When showing you property and assisting you in the 

!"#$%&'()*+)&)!#*!(#,-.),%()&/*0()&1(2,)&23)4#5)6788)

represent the SELLER. For more information, see “Seller’s 

Agent Working with a Buyer” in the brochure.  

Buyer’s Initials Acknowledging Disclosure:

WORKING WITH 
REAL ESTATE AGENTS 

WORKING WITH 
REAL ESTATE AGENTS 

Date

Firm Name

Agent Name        License Number

Disclosure of Seller Subagency

(Complete, if applicable)

!!When showing you property and assisting you in the 

!"#$%&'()*+)&)!#*!(#,-.),%()&/*0()&1(2,)&23)4#5)6788)

represent the SELLER. For more information, see “Seller’s 

Agent Working with a Buyer” in the brochure.  

Agent’s Initials Acknowledging Disclosure:

FOR BUYER/SELLER 


